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Året var 2001 och det var ont om bostadsrätter i Ulrice-
hamn. Det hade sin naturliga förklaring; ingen ville bygga 
några nya. För vem vill resa hus för mångmiljonbelopp,  
i en stad där 1 rum och kök kunde gå för 10 000 kronor? 

För sådana projekt krävs en stark tro på att saker och 
ting går att förändra. En byggmästare hade precis den 
övertygelsen, ”klart det �nns människor i Ulricehamn 
som vill bo i en nybyggd och fräsch bostadsrätt och är 
beredd att betala för den”. Här kunde emellertid sagan  
ha slutat, för om man bara tog hänsyn till statistik och 
risk-analyser gick det aldrig att få ihop räkenskaperna. 
Kort sagt: Det var svårt att hitta en bank med samma 
vilja att satsa.

Hos storbankerna �ck de skrämselhicka och gömde sig 
under skrivbordet bara de hörde talas om att bygga bo-
stadsrätter. I början var även vi tveksamma, det ska er-
kännas. För tanken var svindlande. Kunde det verkligen 
gå? När alla de andra bankerna sagt nej satt fortfarande 

vår styrelse och grunnade uppe i tornet på Lilla torget 2. 
Men hur man än vände och vred så gick inte kalkylen ihop 
– så länge man bara såg till siffror och diagram vill säga.
För med andra glasögon var det en utmärkt idé. Då kunde 
vi helt plötsligt räkna på annat än kortsiktiga vinster. Till 
exempel en utvecklad bostadsmarknad som på sikt skulle 
kunna leda till att �er bosätter sig i Ulricehamn. Efter 
många om och men slog ordföranden klubban i bordet 
och vi �nansierade byggmästarens vision. Därmed inled-
des en ny epok, både för banken och för Ulricehamn.

Idag, tio år senare, har bostadsmarknaden i Ulricehamn 
förändrats radikalt.  214 nya bostadsrätter har byggts 
och man får skäligt betalt för sin bostadsrätt. Ett annat  
trevligt faktum är att vi i Ulricehamn, ironiskt nog, har 
blivit något av experter på att bygga just bostadsrät-
ter. Idag har vi företag här som bygger hus långt utanför 
kommungränsen. Tillsammans omsätter de miljarder.
Det är sådana följder som gör oss glada och stolta över 
att vara en bank som tänker Ulricehamn för hela slanten.

Affärsidén var att bygga bostads-
rätter för miljonbelopp – i en stad 
där de ofta såldes för 10 000 kr.

En bra grej tyckte vi.


